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MADRID
BEATRIZ LUCAS, Madrid mitica los expedientes de os enfer-

En un pequefio despacho de ape-
nas veinte metros cuadrados naci6
en noviembre de 2004 Vaelsys, una
empresa de informatica especiali-
zada en inteligencia artificial. En
menos de un afio, esta pequefia
compaifiia ubicada en el Parque
Cientifico de Madrid, de la Univer-
sidad Autonoma (UAM), ha con-
seguido hacerse con importantes
clientes, como el hospital Gregorio
Marafion o la Comunidad de Ma-
drid, y ha trabajado con empresas
como Sun MicroSystems.

Por el perfil de su clientela, po-
dria ser una gran multinacional.
De hecho, sus competidores lo
son. Pero Vaelsys no tiene nada
que ver con el inmenso mercado al
que se erifrenta, Nacio con un capi-
tal de 3.050 euros de la mano de
dos estudiantes de ingenieria infor-
matica: Carlos Jestis Venegas, de
25 afios, ain tiene una asignatura
por aprobar; Eduardo Cermeiio
tiene 22 afios, es ingeniero superior
y estd haciendo el doctorade. Su
idea: ofrecer software que utilice
inteligencia artificial a la medida
de cada cliente v a precios competi-
tivos. Han ganado el premio al em-
prendedor universitario —6.000
euros— que el Centro de Iniciati-
vas Empresariales entregd ayer.

Aunque acaban de terminar la
carrera, ambos tienen experiencia
laboral. Carlos ha trabajado en
IBM y en un proyecto de la Agen-
cia Espacial Europea, que cambi6
por este proyecto; Eduardo, en
una industria dedicada a la inge-
nierfa del conocimiento. Pero esta
empresa, en la que ademas de ellos
dos trabaja su amigo (proxima-
mente socio) Jorge Abrines, de 22
afios, se empez6 a fragnar mien-
tras estudiaban en la facultad.
Cuando lo explican, su relato re-
cuerda al de las cientos de empre-
sas puntocom que proliferaron en
los afios noventa en garajes de Sili-
con Valley (EE UU) de la mano de
creadores que solian ser jovenes
apagsionados de la informatica.

Carlos y Eduardo eran miem-
bros de la asociacion de software
libre de la escuela de Ingenieria
Informatica. Incluso organizaron
una Install party —fiesta de la
instalacion—, a la que mas de 100
estudiantes llevaron su ordenador
para que les instalaran el sistema
Linux, que es gratuito, en lugar de
Windows. Catlos iba para trompe-
tista y cayo en Ingenieria Informa-
tica casi por accidente. Edvuardo
tampoco [o recuerda muy bien. La
UAM ofrecia muchas posibilida-
des y eligi6 por descarte. Pronto
descubrieron que habian acertado.

“Nos fuimos especializando en
Areas como redes neuronales artifi-
ciales y vimos que habia un gran
terreno por exploras y desarrollar.

Dos emprendedores
en inteligencia artificial

La Auténoma premia a dos alumnos que han disefiado un sistema

de clasificacion de los historiales clinicos del Gregorio Maraién

De izauierda a derecha. Eduardo Cermeiio. Carlos Jasiis Veneaas v Jorae Abnes.

El Centro de Iniciativas
Empresariales de la Uni-
versidad  Auténoma
(Ciade) existe desde
1998 para incentivar la
creacion de empresas en
el entorno universitario.

Siete anos

creando empresas

biotecnologia. La se-
gunda finalista, Anteo,
ofrece servicios de con-
sultoria relacionados
con arqueologia e histo-
ria del arte. Y la tercera
es la Fundacién Fire,

Cada afio recibe cerca
de 100 ideas, pero solc
la mitad sale adelante.
A Carlos Jesis Vene-
gas y Eduardo Cer-
meiio les ayudaron con
el papeleo, les ofrecie-

ron un local y les ayuda-
ran a. actahlacerca co.

mo empresa. “Sino hu-
biera sido por ellos, no
lo habriamos consegui-
do”, explica Carlos.

El Ciade también es
¢l encargado de entre-
gar los premios a la me-
joriniciativa. Junto ala
de Carlos y Eduardo,

que resultd finalmente
premiada, se presenta-
ron 40 empresas mas, y
tres de ¢llas recibieron
una mencion especial
de 3.000 euros cada
una,

La primera, Chro-
macell, se dedica a la

una organizacion inter-
nacional que se dedica
a restaurar ecosistemas
dafiados. Fsta surgid
por iniciativa de un doc-
tor que frabaja en la
universidad y que arras-
tr6 a sus doctorandos a
su proyecto.

No nos convencian las opciones
laborales y las empresas que exis-
tian, asi que ideamos una a nues-
tra medida. No sabfamos por don-
de empezar, asi que propusimos
nuestra empresa al Centro de Ini-
ciativas de la Autonoma [Ciade]”,
explica Eduardo.

Traducido a un lenguaje mas
sencillo, se especializaron en la tec-
nelogia que hace posible, por ejem-
plo, que existan los pasaportes bio-
métricos. La clave estd en que la
maquina pueda en una imagen
identificar elementos concretos.
“Ante una imagen un ordenador

no sabe interpretar cada parte pot’

separado. Con los programas que
desarrollamos les ensefiamos a en-
tenderlo y que aprenda a recono-
cerlo”, aclara Carlos. En el caso
del Gegorio Marafion, han disefia-
do un programa para que el hospi-
tal pueda archivar de manera auto-

mos escancados previamente. “Se
pueden archivar hasta 4,000 docu-
mentos cada dia”, explican.

La entrevista transcurre en una
sala de reuniones com¥n a varias
empresas ubicadas en el centro tec-
nolégico. En plena demostracién
de como funciona su motor de biis-
queda y almacenaje, de repente en-
tra Jorge, el tercer socio, y anuncia
con cara de alarma: “Por favor,
Carlos, trae tu portatil que en ple-
na demo se ha caido la Red”. Reac-
¢ién inmediata, Carlos coge su or-
denador bajo el brazo y sale dis-
puesto a apagar cuaiguier fuego.
“Estamos haciendo una demostra-
cién con una empresa de Barcelo-
na, asi que sinos sale mal... Parece-
riamos poco serios”, explica
Eduardo con cara de circunstan-
cias. Al minuto vuelve Carlos y
tranquiliza: “Falsa alarma, era pro-
‘blema de ellos”. )

Artesanos

Confiesan que su estrategia fun-
damental consiste en ofrecer pro-
ductos a medida para cada necesi-
dad concreta, como si fueran arte-
sanos. “Las grandes empresas
compran tecnologia externa y lue-
go la comercializan, pero noso-
tros hemos desarrollado nuestra
propia tecnologia y la adaptamos
alas necesidades de cada usuario,
y ademés les ofrecemos por el mis-
mo precio las mejoras y las actua-
lizaciones del producto, y damos
el mantenimiento”, cuenta Car-
los, asumiendo el papel de comer-
cial. Todo ello’ lo realizan entre
tres amigos, asi que los costes de
intermediarios desaparecen.

Sus programas pueden costar
desde 3.000 curos hasta 30.000,
aunque ser un joven empresario
tiene sus riesgos €l primer afio:
“Llevamos tres meses sin co-
brar”, aseguran. Cuando llegue
diciembre y les liguiden algunas
deudas pendientes, podran plani-
ficarse para el afio que viene.
“Ahora nos lo podemos permitir,
lo preferimos antes que tener que
aceptar las penosas opciones la-
borales que ofrece el mercado.
Por lo menos hacemos lo que nos
gusta, a nuestro ritmo”, afirma
Carlos.

Trabajan mas de diez horas al
dia, algo que sus familias no aca-
ban de entender, pero aun tienen

tiempo para salir, y Carlos, para

ensayar con su grupo de funki
Nah Dindon. También siguen ha-
ciendo planes de inversion dei ne-
gocio: en un cajon guardan un
proyecto de realidad virtual para
que los museos puedan mostrar
sus exposiciones a través de Intes-
net. Pronto empezaran con la bio-
metria. Que tiemble Bill Gates.
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